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擁
有山東人講誠信、直爽不做作、嫉

惡如仇、不對的事絕不妥協的帝熙

總經理孫勝利，在自行車產業資歷超過 40

年，做生意堅持正規經營、透明化，不佔

人家便宜，也不貪小便宜，因為非常堅持

原則，所以受到客戶的高度信任，合作關

係自然長久且穩健成長。

不假  堅持原則

四十多年前會踏進自行車產業，孫總經

理回憶道，當初商科畢業後，因為與達生

是舊識，因而進入達生成為第一代的外銷

業務，一做就是 16 年，也累積了豐沛的人

脈與產業關係；之後為了協助 Raleigh 自行

車集團在臺灣採購，進而成立帝熙貿易公司

（DTC），除了幫 Raleigh 集團採購（佔營收

40%），業務觸角也不斷拓展，主要客戶還

包括 Derby Cycle 與 Accell Group 等，年營

業額高達兩億美金。幾十年來能受到客戶

的高度信任與充分授權，孫總自豪的表示，

他的原則就是「不假」！正規經營、透明

公開、講信用、強調合理利潤，加上本身的

產業基礎與優勢，客戶自然找上門，且交易

金額不斷提高。重原則的孫總強調，帝熙

不接一年不到一千萬交易額的客戶，因為

孫勝利
貿易商哲學

的

打拼40年的勝利方程式

在自行車產業人緣極佳且資歷超過40
年的帝熙公司總經理孫勝利，為人正

直、豪爽、誠信，大家都尊稱他為「孫

哥」，創立帝熙公司滿25年，年營業額

高達兩億美金，令其他貿易商難以望

其項背！孫哥強調，做生意要有所堅持

與原則，不能急功近利，也不要太斤斤

計較。

圖、文◎陳柏如

▲豪爽耿直且人緣極佳的帝熙總經理孫勝利。



69 NO.142 自行車市場快訊  2012http://www.wheelgiant.com.tw

人物專訪
Personalities

規模太小，對供應商一點立場與籌碼都沒

有。再者，帝熙也不與其他貿易公司比價，

因為砍到見骨沒有意義。

退而不休

帝熙公司今年滿 25 週年，除了臺北總

公司，在臺中、深圳、上海都有辦事處，

員工總數 60 多人，孫總預計下半年天津

辦事處成立後就要退下來。孫總說，退下

來不是退休，也不可能休，畢竟在自行車

產業四十多年，也只熟自行車，也看得到

市場在哪裡，所以還是會繼續待在自行車

產業，只是轉換一下跑道，計劃耕耘中國

大陸的零件內銷市場。

吃虧當作吃糖

孫總經理對臺灣自行車產業有很深的革

命情感，他表示，比起其他產業，自行車

產業很有感情，且同業可以坐在一起吃飯

交流，不太會勾心鬥角、爾虞我詐，非常可

愛！臺灣自行車產業擁有很厚實的基礎與

競爭力，但是若一直為人作嫁或賣別人的

牌子，永遠會被掐著脖子，沒有自主權，所

以一定要有自己的品牌，孫總認為臺灣自

行車業者都有條件打品牌，只是不夠努力。

在經營企業與作人處事方面，孫總認為作

自己擅長的事、全力以赴，但有時不能太

聰明，不要斤斤計較，把吃虧當作吃糖、

吃鱉當作吃補，以退為進，反而更能成就

大事！


