
148 2012  自行車市場快訊 NO.142 http://www.wheelgiant.com.tw

國內業界動態
Taiwan Company News

KHS致力推廣安全騎乘
文◎吳敏正

在
臺灣相當知名的功學社 KHS 自行

車，由總裁謝敬忠所成立，最初為

經營進口樂器，並在全臺設立山葉音樂教

室；自行車的部門是在 1973 年成立，起

因於謝總裁到美國發現，當時臺灣人眼中

的交通工具，在歐美已是作為休閒運動之

用，且更有發展。

臺灣小折車經典品牌

成立自行車部門後，仍沿用 KHS 功

學 社 名 稱， 寓 意 Knowledge、Health 與

Strength。現任總經理謝政寬從一開始做

單車，就秉持一個概念，是要做給消費者

用的，因此他個人除了生產自行車外，也

相當投入於騎車運動及推廣自行車；他表

示，目前已經騎了 7 趟環島，第一趟還是

騎協力車和太太一起環島，可說是很特別

的經驗，而從實際騎乘的過程中也讓他學

習到很多。

回顧自行車市場，謝總經理表示，自從

神戶大地震後，日本折疊車大賣，也讓日

本市場開始轉往運動型自行車發展，KHS

很早投入開發設計擁有前變速器的小輪徑

折疊車，於是奠定了市場與其品牌定位。

約三年前，臺灣帶起了小折車風潮，許多

消費者都指名 KHS 的產品，造成供不應

求的情形，很多消費者甚至得等上 3 個月

才能拿到車子，都可以看出消費者對 KHS

折疊車的高度認同。

▲擁有眾多粉絲的KHS單車學校校長謝政寬，愛騎車更樂於分享騎

乘技巧與正確的知識。

持續推廣自行車運動

雖然現在熱潮已過，消費者不會再一窩

蜂的搶購小折車，但小折車本就有其特殊

功能和屬性，因此仍保持穩定的銷量。熱

愛騎車的謝總經理認為，KHS 小折車的設

計是為了讓消費者能輕鬆的休閒運動，除

了能作為通勤、休閒之用，運動健身、長

途騎乘也都不是問題，尤其臺灣現在的環

境很適合騎車，像是花東騎車相當舒服，

一輛小折就能讓消費者騎遍全臺灣。
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▲KHS總經理謝政寬驕傲地展示環臺證書。

此外為了讓民眾更認識自行車安全概

念，所以 KHS 也成立單車學校，主要有

三個課程，一是騎乘技巧的學習，並辦了

許多研習與活動；二是飛輪班，已辦 150

期以上，教導民眾正確騎乘自行車，減少

傷害增加體能；第三個是補修 DIY，讓車

友騎在路上可以自行修補，平時可自行保

養愛車，為了嘉惠更多車友消費者，多

年來校長也孜孜不倦埋首研究騎乘技巧

與運動醫學，陸續也推出「單車校長的

騎車筆記本」、「飛騎 Book」等書，鼓勵更

多人一起安全、正確、健康的騎自行車，

充分體驗騎車的樂趣，這樣臺灣的自行車

業才能一直延續下去。

文◎張晉銘

專
機精密儀器公司創立於 2004 年，位

於臺中市龍井區，是一間專業設計製

造精密測試儀器的公司，提供萬能材料試

驗機、各式檢測儀器、專用機研發製造與

自動化生產線等服務項目，涵蓋領域包含

自行車、汽車、辦公椅、塑膠和電子產業為

主，其中前三種客戶群最為廣泛，當中不乏

知名自行車大廠與上市上櫃公司，品質深受

肯定。

專機精密滿足多種
測試需求

精密測試一把罩

▲專機精密儀器公司總經理劉木山表示，針對客戶的測試內容可提

供客製化服務，並且擁有極高自製率，確保品質。
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客製化打造測試儀器

專機精密儀器公司總經

理劉木山表示，專機精密可

以幫助客戶量身打造心目中

理想的測試儀器，希望以最

樸實的價格提供最多樣功能

的產品，透過堅強的研發團

隊，讓專案工程師負責規劃

與掌握進度，除了硬體可以

達到高標準水平，在軟體部

份也會根據測試內容特別設

計專業 PC 軟體，確實讓客

戶的產品達到多樣化的測試

項目，所有出廠的測試儀器

都會先經過 SGS 校正，並且通過合格檢驗

才會交付至客人手中，到目前為止，幾乎所

有客戶都非常滿意。另一方面，專機精密也

提供上百種規格機，產品線齊全豐富，並

且符合各個國家要求的測試內容，以自行

車產業為例，最熱門的產品為動態試驗機

與材料試驗機。

專機精密還擁有極高的自製率，從研發、

設計、生管、加工、焊接、組裝、配電、測

試與程式等程序皆全程掌握，除了可以調

整生產進度，也確保品質完善，展現對產

品認真負責的態度。

快速交件服務貼心

劉總經理指出，長久以來，專機以 JTM

自有品牌行銷至全球各地，客戶群來自於歐

洲、美國、東南亞和中東地區，目前 OEM

和 ODM 的業績各佔 50%，前者從下單確

定規格後只需要 30-45 天即可交付至客人

手中，後者需要 90 天的時間，交期相當具

有競爭力；此外，對於專機精密來說，產品

銷售完成之後並非代表任務結束，還必須

提供貼心的售後服務，因此特別設立專案

客服人員作為聯繫窗口，當客戶面臨問題

時可以隨時聯繫，同時客服人員將會聯絡

工程師協助處理，另外也在中國地區設有

辦事處，方便聯繫相關業務等事宜；至於

海外客戶的部份，透過網路監控可以即時

解決軟體的問題，若是硬體設備則是可以

透過視訊來盡力解決，如此一來可以增加

服務效率、節省時間與費用，讓彼此獲得

雙贏。

▲►專機精密也提供上百種規格機，產品線齊全豐富，左為100kg
扭力試驗機，右為10噸拉力機。


