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據，這種情形更加劇經營上的困難。可以確

定的是，低價不再是中國大陸的優勢，相信

企業都希望提升附加價值，當然研發和創新

要投入，品質要提升，因為當品質有保證，

企業的價值才會受肯定。因應大陸製造成本

不斷上漲，國際買主開始把目光投注到越

南、柬埔寨，到底越南、柬埔寨具有哪些優

勢？是否會搶到大陸或臺灣的訂單？本期有

專題報導。

 天津展的規模一年比一年大，這個內銷最

大的E-bike和自行車展成為北方不能錯過的

盛會。天津自行車業的活力與生產力持續擴

大，像富士達集團去年創下自行車加電動自

行車總產量破一千萬輛的傲人成績！天津車

業逐漸擺脫過去給人低價負面的印象，多歸

功於天津自行車領導企業學習力強、不斷力

求改善與進步，同時重視品質與價值，也因

此在市面上2,000人民幣上下的天津自行車

越來越多，而捷安特落戶天津也帶動行業間

良性競爭的效應。天津自行車業是否能擺脫

低質、低價的惡性競爭，端看業者的態度與

決心。

 2012年是充滿不確定的一年，國際市場

不容太過樂觀，許多業者也不斷修正今年的

營收目標，然而不景氣還是有人業績搶搶

滾，成長與衰退端視每家企業的經營策略，

不管如何，業者對於國際市場的拓銷必須更

積極主動。同時中國廣大的內銷市場吸引愈

來愈多的企業湧入，倍數成長的自行車內需

市場正是最大的吸引力。內、外銷比重該如

何調整，絕對是業者今年新的經營課題。

臺北國際自行車展在期待中圓滿結

束，緊湊、多元與豐富的產品令人

大飽眼福。去年臺北展受到日本311地震和

輻射威脅，不少歐洲買主臨時取消行程，致

展氣大受影響。今年大部分廠商反應不錯，

但也有廠商反應客人因提前在臺中自行車週

來臺而缺席，倒是從中國大陸來的企業增加

不少。臺北國際自行車展具備了國際觀摩和

學習的條件，有一流的攤位設計、創新研發

的展品、國際趨勢論壇、新品發表會、歡迎

晚會以及廠商的個別晚宴等，絕對是一場豐

盛的學習之旅！也難怪到臺北參展和看展正

成為大陸自行車行業的年度重要盛事。

 巴西自行車業這幾年大幅成長，商人對新

政府的自由開放政策與寬鬆貨幣政策相當肯

定且有信心，巴西商人持續活躍在全球，今

年臺北展也不時可見巴西客戶穿梭其中；反

觀阿根廷政府今年2月初突然宣佈進口產品

要提出申請，讓進口商措手不及，甚至業者

指出，常常申請10項，卻只批准2項，對所

有進口業務衝擊非常大，也造成不少已下的

訂單不得不喊卡，所以大部分阿根廷客戶今

年臺北展都特別前來當面向廠商解釋取消訂

單的原因，希望獲得廠商的諒解。

 臺灣的油價已在4月1日漲價，接著電價

也將在5月中調漲，一波又一波的漲價，帶

動許多民生用品價格喊漲，為了反應成本，

看來自行車產品也無法倖免！中國大陸同樣

有工資不斷上漲和相關成本增加的壓力，據

統計，中國大陸這幾年平均工資上漲14%，

另一方面，缺工情形也瀰漫各行業，因此，

跳槽、挖角、搶工的情形一再上演，有些陸

資企業更是不以成本為考量，而以成果為依

亞洲新勢力


